
中国・台湾・シンガポールにおけるリフォーム事情 
1 概要 
このレポートでは上記３つの国でのリフォーム事情などについて述べるものとする 
 
2 各国のリフォーム事情 
ア）中国 
いまや世界有数の経済⼤国となった中国 
経済⼒を蓄えた多くの中国⼈は住宅整備に⽬がないようで、⽇本でいうリフォームの
匠のような番組が作られるほどである 
ここではそんな中国のリフォーム事情について考える 
まず、なぜ中国⼈がそんなに内装に関⼼があるのかといえば、分譲マンションや⼀⼾
建て住宅がスケルトン状態で引き渡されるからだろう 
ようするに内装がガランと何もないのが普通で、電気・配管・間仕切りや⽔回りな
ど、購⼊者個⼈で⼯務店や電気設備会社に委託して作るようだ 
家具もオーダーメイド（作り付け）が普通でデザイン性の⾼いものが好まれるらしい 
もちろん富裕層での話ではあるが内装に対する関⼼が強い 
そんな中国で、より強く⺠衆の⽬を惹きつける会社が、百安居という名前で知られる
英国 B&W 社である 
百安居は上海の景観によくマッチしたモデルを多く提供しており、デザイナーには職
業訓練や評価テストが課せられていることから、会社としての信頼も厚い 
さらに強⼒なチームも多く存在し、独⾃のカリキュラムもあることから中国⽂化、建
築構造、伝統なども加味したユニークなデザインの創作に成功している 
特に上海での成功は⽬覚ましく、中国での６０店舗のうち 12 店舗が上海で、設計・資
材の配送・施⼯などを担っている 
⼀⽅で中国のリフォーム市場に⽇本企業の参⼊はほとんどみられず、個⼈的に仕事を
請け負っている⼈が何⼈かいる程度 
成功例としてあげられる⽇本⼈を１⼈紹介すると 
その⽅の⼈気の秘訣に、丁寧な仕事ぶりとリフォームに対する熱意がある 
彼はクライアントのライフスタイルを知る為、まずその家に⼀泊させてもらい、その
家の問題点を⾃分で体感し、またクライアントも親近感がわき内部事情を話してしま
うとか 
さらに会話も全て中国語で⾏っているため、厚い信頼が得られる 
今後、彼のような⼈が増えてくれば、⽇本の会社がよりグローバルに展開してくれる
ことも夢ではないが、現状では⼀歩出遅れてしまっている感は否めない 
イ）台湾 
台湾は不動産価格/所得⽐率がもっとも⾼い国であり、⼀軒家を持つことは⾮常に難し



く、⼀般家庭では賃貸住宅に住むのが普通である 
また、アパートやマンションに住むのも安く住めるわけではないので⼀度家を決めた
らそこに⻑く住むのが基本になってくる 
当然台湾ではリフォームに対する需要も⾼い 
また台湾全体の GDP が鈍化したことから不動産価格は 2014 年に横ばい傾向になり、
今後は減少していくことが想定されるが、このような不動産事情のなかでリフォーム
市場の需要は⾼まっていくことが考えられる 
以上の要因から台湾ではリフォーム市場が⼤きな注⽬を集めてきており、今後の動向
にも期待がかかる 
 
ウ）シンガポール 
シンガポールも台湾と同様に不動産価格が異様なほど⾼騰していることから賃貸住宅
に住むことが多いが、HDB という住宅制度を政府が提供しており、住宅購⼊の際シン
ガポール国籍の⼈は多額の補助⾦をうけることができる 
さらにこの HDB という制度では、古い物件であれば改装費⽤の９割も政府が補助負
担してくれる場合もあり、リフォーム需要は他国と⽐べ⼀段と⾼い 
さらにシンガポール⼈は引っ越す回数が⽇本と⽐べ⾮常に多く、改装の騒⾳が絶えな
いそうだ 
引っ越すと、その⼈が住んでいた家でリフォームがあり、その⼈の引っ越し先でもリ
フォームがあるのでリフォーム会社の需要は後をたたない 
なおシンガポールでのリフォーム会社は２種類で、デザインと建築の両⽅を⾏ってく
れる会社と建築オンリー(デザインは住む⼈が⾃分で)の建築会社があるようだ 
デザイン会社は好みのテーマに応じたデザインを提案してくれたり、⼯事を始める前
に 3D 模型図をみせてくれたりとサポートが⼿厚いが、価格が⾼くつくのが難点だ 
他⽅建築会社は安く仕上がるもののデザインを⾃分で考えなければならなく、施主の
希望が正しく伝わらなかったり、できたものが想像と違うなんてことがざらにあるよ
うだ 
どちらを選ぶかは⼈それぞれだが、メリットデメリットを考えて選んでほしい 
 
３ 総括 
アジアでは全体的にリフォーム需要が⾼く今後ともこの需要は上がっていくものと考
えられ、⽇本の企業が参⼊していくチャンスは存分にあるのではないかと考えられる 
http://rgc.takasho.jp/renovation/01.html 
https://www.sinlog.asia/entry/2017/03/30/235853 
http://www.japandesk.com.tw/pdffile/251all.pdf 
 


